
LE NUOVE FRONTIERE DEL DIGITAL MARKETING
Corso di formazione gratuito riservato alla aziende del Nola Business Park

4 moduli – ogni giovedì dalle 14:00 alle 18:00

Centro Congressi – Interporto di Nola

Il corso nasce dalla volontà del Nola Business Park Innovation Hub di facilitare le interconnessioni

tra Start Up e PMI che manifestano l’esigenza di innovare i propri processi di marketing attraverso

strumenti e tecniche digitali.

Chiedendo ai primi di essere docenti e ai secondi di essere discenti si attiva una metodologia definita

di peer education (educazione tra pari), ossia imprese che trasferiscono competenze e

conoscenze ad altre imprese. L’educazione tra pari ha il vantaggio di arricchire un percorso

educativo grazie alla comunanza di sensibilità, obiettivi e problematiche tra chi insegna e chi impara.

Non c’è solo un trasferimento di contenuti, ma anche di esperienze vissute e di buone pratiche

sperimentate che favoriscono un’analisi critica definendo al meglio la strategia di digital marketing

da utilizzare.

È un corso che ha l'obiettivo di fornire, manager, dirigenti e professionisti delle aziende del Nola

Business Park, conoscenze e competenze nella gestione degli innovativi strumenti di digital

marketing per la distribuzione B2B e B2C. Il corso metterà in risalto l'applicazione di strumenti e

tecniche digitali che si integrano con le tecniche tradizionali per arrivare a soluzioni ottimali

utilizzando un approccio orientato al problem solving .

I partecipanti apprenderanno come il design e la creatività si fondono con la tecnologia e i processi

aziendali, e contemporaneamente potranno conoscere maggiori aspetti legati ai principi di

progettazione combinati con il “design thinking” e lo sviluppo del pensiero critico.
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http://www.nbpinnovationhub.it/


2° MODULO

GIOVEDÌ 

11.11.2021
14:00-18:00

STRATEGIE E TECNICHE DI DIGITAL GROWTH MARKETING

PER AUMENTARE IL FATTURATO ONLINE.

CONTENUTI

Identificare Potenziali Clienti Online

• Costruire un Funnel efficace per massimizzare le conversioni

• Raggiungere i Potenziali Clienti al minor costo possibile

• Costruire una Strategia di Marketing Digitale Full-Funnel semi-automatizzata

• Monitorare i KPIs fondamentali per identificare colli di bottiglia e opportunità di crescita

DOCENTE

Antonio Tresca - Startupper, ex Marketing Team Google

OSPITI

Irene Rovai – Adiacent – Social Media Strategist

GIOVEDÌ 

18.11.2021
14:00-18:00

INTELLIGENZA ARTIFICIALE

CONTENUTI

• L’Intelligenza Artificiale nel settore Retail: principali applicazioni e casi d’uso 

• AI in azienda da dove partire: il progetto pilota  

• La scelta del fornitore di soluzione AI

• L’AI business Canvas: come trasformare un problema aziendale

in opportunità di utilizzo dell’AI. 

DOCENTE

Claudio Gionti

Stratupper, AI Strategist Netengine, Docente IUAD, 

Autore del libro “L’Intelligenza Artificiale in Impresa”

OSPITI

Eugenio Pisani - Fondatore Spun

Mario Amura - Phlay
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Si ringrazia per la cortese collaborazione

https://www.linkedin.com/in/atresca?lipi=urn:li:page:d_flagship3_profile_view_base_contact_details;cT2fU6ffRXCw47Lq23a6cQ%3D%3D
https://www.linkedin.com/in/irenerovai?lipi=urn:li:page:d_flagship3_profile_view_base_contact_details;oS0bkHpnQyqsVBZAQ%2B3Psg%3D%3D
https://www.linkedin.com/in/claudiogionti?lipi=urn:li:page:d_flagship3_profile_view_base_contact_details;7IYEzGYfSyO5XX/5uVRXpQ%3D%3D
https://www.linkedin.com/in/eugeniopisani?lipi=urn:li:page:d_flagship3_profile_view_base_contact_details;IpWWm/RpSxyohqRk2hcNTg%3D%3D
https://www.linkedin.com/in/mario-amura-b090b8a5?lipi=urn:li:page:d_flagship3_profile_view_base_contact_details;BzlA2JYxQiGNNg2S1c1nAA%3D%3D


GIOVEDÌ 

25.11.2021
14:00-18:00

E-COMMERCE MANAGEMENT

CONTENUTI

• Attivare un nuovo mindset orientato alle performance digitali

• Analisi del mercato e del contesto digitale.

• Digital marketing per eCommerce: googleads - fbads - adv mix

• Analisi dati e utilizzo dei dati

• Come vendere su piattaforme digitali

• E-commerce Shipping

DOCENTE

Massimiliano Catalano - Startupper, CEO Workfortrade

OSPITI

DHL Express

GIOVEDÌ 

2.12.2021
14:00-18:00

VR E AR PER IL RETAIL 4.0

CONTENUTI

• Il futuro della distribuzione e dell'industria manufatturiera scommette sul digitale 

• Nuove tecnologie emergenti in store e fuori dagli store, 

dai sensori, ai smart object,  al mobile, al cloud 

• Nuove esperienze di shopping in Realtà Aumentanta e Virtuale

• Consigli e soluzioni digitali per cavalcare questi trend di tecnologie emergenti 

di Realtà Aumentanta e  Virtuale

DOCENTE

Matteo Valorani - ex ricercatore di Microsoft,  Docente del Politecnico di Milano, 

CEO e Founder di Fifth Ingenium

Antimo Musone, Dirigente di Ernst & Young  Italia, CTO e Founder di Fifth Ingenium

Antonio Monaco CEO e Founder di GAV Projects

OSPITI

The VRARA

Microsoft
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4° MODULO

ISCRIVITI

Si ringrazia per la cortese collaborazione

https://www.linkedin.com/in/massimiliano-catalano-cdo?lipi=urn:li:page:d_flagship3_profile_view_base_contact_details;qlsMMYiaSXGu8yTe3dGWyQ%3D%3D
https://www.linkedin.com/in/matteovaloriani/?originalSubdomain=it
https://www.linkedin.com/in/antimo-musone?lipi=urn:li:page:d_flagship3_profile_view_base_contact_details;2ejSksCaR3Syq0h7HKL7Lw%3D%3D
https://www.linkedin.com/in/antomonaco?lipi=urn:li:page:d_flagship3_profile_view_base_contact_details;pKWmO/a5Te%2BqNaFyVXe%2B0A%3D%3D
https://docs.google.com/forms/d/1ThnzifzPesXBWEIXS8ERFeJs8O8YlS5Ft7fUDuL9BnY/edit

